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Jak zrodzita si¢ mysl o zorganizowaniu
Wystawy?

Zamyst ten rodzit sie etapami. Dotychczas
nasze Stowarzyszenie organizowato mate wy-
stawy prezentacyjne z udzialem kilkunastu
firm cztonkowskich, na ktérych prezentowano
najnowsze produkty waskiej grupie specja-
listéw-logistykéw  poszczegdlnych — resortow
mundurowych. To z reguty my wyjezdzali$my
do garnizondw, instytucji i na poligony. Jed-
nak, gdy z uwagi na nowe przepisy i procedury
jedynym miejscem dla mundurowych, gdzie
mogg zapoznad sie z osiggnieciami rodzimego
przemystu staly sie targi organizowane w kraju
i zagranicg, naturalnym stato sie, ze nasza or-
ganizacja wychodzgc naprzeciw oczekiwaniom
swoich cztonkéw podieta decyzje o stworzeniu
wlasnej imprezy. | to takiej wiasnie, gdzie jest
miejsce dla matego i $redniego biznesu.

A jakie w takim razie sg szanse na powo-
dzenie tej imprezy?

Zaleze¢ to bedzie w pierwszej kolejnoéci
od tego, czy oferta matych i érednich firm spel-
nia¢ bedzie oczekiwania i wysokie standardy
wymagane w procesach zaopatrywania stuzb
mundurowych.

No to wobec tego, czy jest szansa na
stworzenie takiej powaznej oferty?

W tym miejscu moge jedynie zapewnié, ze
dotozymy wszelkich staran i wysitkéw, aby tak
sie stato.

Czy wiec w zwigzku z tym Wystawa nie
zostanie potraktowana jak ,konkurentka”
dla MSPO w Kielcach, ktére przeciez po-
siadaja kilkunastoletnia tradycje i wiernych
wystawcow oraz uczestnikow?

Raczej nie. Nalezy naszg inicjatywe oceniac
w kategoriach wzbogacenia oferty rynkowe;.
MSPO jest imprezg wiodaca na rynku krajo-
wym, a towarzyszaca Salonowi Logistyka jest
raczej imprezg uzupeltniajgcg to duze wydarze-
nie. Myéle jednak, ze obszar szeroko pojetej
logistyki zastuguje na nadanie jej wysokiej, od-
rebnej rangi. Biorac pod uwage znaczenie in-
stytucji majacych swoje siedziby w Bydgoszczy,
wydaje sie, ze miasto aspirujgc do rangi metro-
politalnych, jest naturalnie nobilitowanym do
organizacji imprez o podobnym charakterze.
Ponadto w obszarze targdw i wystaw, jak w kaz-
dej dziedzinie zycia spoteczno-gospodarczego
tez obowigzuja zasady wolnej konkurendiji.

Jakie zatem sg gléwne cele Stowarzyszenia,
ktéremu Pan prezesuje?

Tak w kilku stowach to, gtéwnym celem
dziatalno$ci prowadzonej przez powotane czte-
ry lata temu Stowarzyszenie jest promowanie
krajowych firm posiadajgcych w swojej ofercie
produkeyjnej towary i ustugi majgce zastoso-
wanie w zaspokajaniu codziennych potrzeb
stuzb mundurowych. Temu celowi stuzy caty
szereg form, dzieki ktérym staramy sie zaspo-
koi¢ oczekiwania naszych czlonkéw. Nie mniej
istotnym kierunkiem naszej dziatalno$ci sg
réwniez przedsiewziecia szkoleniowe, a takze
wychowawcze ukierunkowane na ksztatto-
wanie postaw pro obronnych wsréd naszych
czlonkéw.

Jakich trudnosci nalezy oczekiwaé (spo-
dziewaé sie¢) podejmujac sie prawie od
przystowiowego ,zera” takiego wyzwania,
jakim jest organizacja imprezy targowej
o tak duzej skali?

Od strony organizacyjnej nie czujemy
respektu przed tego typu wyzwaniami. Tym
bardziej, ze inicjatywa nasza zyskala zyczliwe
i powazne wsparcie ze strony postéw Ziemi
bydgoskiej, wtadz samorzgdowych i admini-
stracyjnych naszego wojewddztwa i miasta,
jak 1 osdb funkeyjnych najwyzszego szczebla
w resortach mundurowych. Naszymi partne-
rami sg réwniez liczace sie w kraju organizacje
gospodarcze, jak choéby Krajowa Izba Gospo-
darcza czy Polska Izba Producentéw na Rzecz
Obronnoéci Kraju. Wspdtpracujac z takimi
partnerami i posiadajgc ich kapitat zaufania,
kierownictwo Stowarzyszenia wraz z jego czton-
kami osiggnie zakladany cel. Jezeli méwimy juz
o zagrozeniach, to ono naturalnie istnieje. Jest
nim dajacy sie odczuwac coraz mocniej kryzys
gospodarczy i atmosfera niepewnosci jemu to-
warzyszaca. Klimat ten nie sprzyja szefom firm
w podejmowaniu decyzji o udziale w imprezach
targowo-wystawienniczych. W okresie szukania
oszczednoéci i ciecia kosztow tego typu decyzje
podejmowane sg w pierwszej kolejnosci. Dla-
tego tez istnieje obawa o to, ze nasza impreza
w tegorocznej edycji posiadaé¢ bedzie mniej
firm, niz mogloby to zaistnie¢ w warunkach
wiekszej stabilnoéci gospodarcze;.

Jakich korzy$ci moze sie, wiec spodziewac
(oczekiwad) przecietny wystawca po udziale
w tym przedsiewzieciu?

Wystawcom naszym zapewniamy liczny
udziat przedstawicieli stuzb mundurowych.
Tym bardzsiej, ze w dobie kryzysu i ograniczo-
nego budzetu w MON oraz innych resortach
winni oni przyjrze¢ sie baczniej ofercie firm
krajowych. Oferta ta jest przeciez przebogata.
Wszyscy liczymy na to, ze Wystawa ,Supply
2009" stwarza¢ bedzie specjalistom te warun-
ki na teraz i na przyszto$¢. Przedsiebiorcy nasi
maja $wiadomos¢ i przekonanie, ze firma, aby
mogla istnie¢ musi by¢ rozpoznawalna na
rynku.

Czy ma Pan jakie marzenia zwigzane z Wy-
stawg?

Jedno i to zasadnicze, aby pomimo wszyst-
kich przeciwno$ci Wystawa byta zaczatkiem
powaznej, cyklicznej imprezy przyczyniajgcej
sie do rozwoju firm okre$lanych mianem ma-
fego i Sredniego biznesu. Marzy mi sie, azeby
miode pokolenie wkraczajgce w zycie nie mu-
siato szuka¢ pracy za granica, a wtadnie w tych
rodzimych, rozwijajacych sig firmach. Wiasnie
tu u nas w kraju.

Kim prywatnie jest Jan Andrzej Ligus?

Normalnym obywatelem, ktéremu nie
sg obojetne sprawy naszej spotecznosci. Jak
kazdy chciatbym zy¢ w kraju, w ktérym mozna
z sukcesem realizowa¢ wlasne plany zyciowe.
Jezeli jeszcze na swojej drodze spotka sie lu-
dzi podobnie myslgcych jest szansa na to, ze
wspdlnie stworzymy normalnosé, do ktérej
dazymy.

Dziekujemy za wywiad.
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